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Penjualan Produk Asuransi Jiwa Melalui Agen Melorot

JAKARTA. Dampak pandemi
Covid-19 mempengaruhi pen-
Jjualan produk asuransi jiwa
pada kanal keagenan. Hal ter-
sebut tampak dari pendapatan
premi dari kanal tersebut yang
konsisten terus menurun.
Asosiasi Asuransi Jiwa In-
donesia (AAJI) mencatat,
pendapatan premi dari kanal
keagenan mengalami kontrak-
si 10,1% secara tah 1, de-

batasi mobilitas tenaga pema-
sar untuk menjual produk.
Meski terus menurun, pen-
Jjualan melalui agen masih
akan tetap menjadi andalan
perusahaan asuransi.
Terlebih, agen asuransi
Jiwa juga boleh menjual pro-
duk secara virtual. Sehingga
strategi tersebut bisa menum-
buhkan kanal keagenan.
Penjualan produk asuransi

ngan nilai mencapai Rp 43,51
triliun. Pencapaian tersebut
berkontribusi 29,1% dari total
pendapatan premi yang ada.

Sementara itu, kontraksi
tersebut jauh lebih dalam di-
bandingkan kuartal sebelum-
nya yang hanya menurun 4,9%
secara tahunan.

Kepala Departemen Komu-
nikasi AAJI, Nini Sumohando-
yo menjelaskan, penurunan
pendapatan premi dari kanal
keagenan murni dikarenakan
pandemi Covid-19 yang mem-

virtual memang harus dilaku-
kan, seiring dengan penetrasi
industri asuransi yang masih
tergolong rendah. "Semua
akan terus kami sempurnakan
supaya para nasabah semakin
biasa menerima penjelasan
dan melakukan pembelian
melalui virtual," ujar Nini,
akhir pekan lalu.

Direktur Keuangan BNI Life
Eben Eser Nainggolan memi-
liki pendapat sama terkait pe-
nurunan di kanal keagenan.
Sebab di periode tersebut

Pemberlakuan Pembatasan
Kegiatan Masyarakat (PPKM)
Juga diperketat.

Sampai November 2021,
kanal keagenan di BNI Life
Jjuga menurun dibandingkan
periode yang sama tahun se-
belumnya sekitar 15%. Penca-

eSS
Dampak pandemi
menyebabkan
kunjungan agen
ke nasabah
menurun.

paian tersebut baru menyum-
bang sekitar 4% dari total
pendapatan premi yang sudah
mencapai Rp 4,1 triliun.

Eben menilai, distribusi ke-
agenan masih akan terus di-
butuhkan. Oleh karena itu,

setiap perusahaan asuransi
pasti akan membangun dan
memperkuat kanal distribusi
keagenan mereka.

Kontribusi keagenan berva-
riasi pada rentang angka 25%
hingga 30% dalam beberapa
tahun terakhir. "Pasar asuran-
si jiwa di Indonesia masih sa-
ngat besar, dan kanal yang
bisa melakukan penetrasi ke
pasar tersebut adalah kanal
distribusi keagenan. Secara
alamiah, agensi memiliki un-
limited access to market," te-
rang Eben.

Sementara agak sedikit ber-
beda Allianz Life justru meng-
alami pertumbuhan premi
dari kanal distribusi keagen-
an. Kenaikan itu mencapai
15,5% yoy.

Keagenan berkontribusi
39,7% dari pendapatan premi
perusahaan. "Salah satu pen-
dorong utama dari pertum-
buhan kanal distribusi ke-

agenan adalah para business
partner kami. Sebanyak 64%
di antara mereka merupakan
generasi milenial," ujar Karin
Zulkarnaen, Chief Marketing
Officer Allianz Life Indonesia.

Direktur & Chief Agency
Officer Sequis, Franky Nayoan
menjelaskan, kontribusi kanal
keagenan di Sequis. Tapi ia
tak menyebut besarnya. Ha-
nya menurut dia, sekarang
ada pertumbuhan dari kanal
distribusi online.

Adrianus Octaviano
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KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Dampak pandemi Covid-19 tampaknya masih
terus mempengaruhi distribusi produk asuransi jiwa pada kanal keagenan.
Hal tersebut tampak dari pendapatan premi dari kanal tersebut yang

konsisten terus menurun

Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) mencatat pendapatan premi dari
kanal keagenan pada kuartal I1l-2021 mengalami kontraksi 10,1% secara
tahunan (yoy) dengan nilai mencapai Rp 43,51 triliun. Capaian tersebut
berkontribusi 29,1% dari total pendapatan premi yang ada.

Sementara itu, kontraksi tersebut jauh lebih dalam dari kuartal sebelumnya
yang hanya turun 49% yoy. Namun, persentase kontribusi kanal keagenan
tak berubah

Kepala Departermen Komunikasi AAJI Nini Sumohandoyo menjelaskan,
twrunnya pendapatan premi dari kanal keagenan murni dikarenakan
pandemi covid-1
menjual produk, Ia optimistis kondisi ini akan membaik di tahun depan
sejalan dengan bisnis yang diprediksi akan mulai kemball normal

yang membatasi mobilitas tenaga pemasar untuk

Terlebih, ia juga menyoroti saat ini industri asuransi jiwa juga diperboleh
menjual produk secara virtual. Sehingga, hal tersebut bisa menumbuhkan
kanal keagenan seiring dengan penetrasi asuransi yang masi tergolong
rendah.

Baca Juga e " e P

“Ini semuas
semakin biasa menerima penjelasan dan melakukan purchase melalus
virtual ujar Nini dalam konferensi pers AAJI, beberapa waktu lalu

nya akan terus kami sempumakan supaya juga para nasabah

Direktur Keuangan BN Life Eben Eser Nainggolan pun memiliki pendapat
yang sama terkait penurunan di kanal keagenan karena di periode tersebut
PPKM juga diperketat mengingat adanya varian deita

Sekadar informasi, sampai dengan November 2021, kanal agensi di BNI Life
juga mengalami penurunan dibandingkan periode yang sama tahun
sebelumnya sekitar 15%. Adapun, capaian tersebut baru menyumbang
sekitar 4% dari total pendapatan premi yang sudah mencapai Rp 4,1 triliun
tupish

Meskipun demikian, Eben menilai distribusi keagenan masih akan terus
dibutuhkan karena setiap perusahaan pasti akan membangun dan
memperkuat kanal distribusi keagenan mereka. Mengingat, kontribus
keagenan ada di angka 25% 30% secara rata-rata dalam beberapa tahun
terakhir di industri ini

“Pasar Asuransi jiwa di Indonesia masih sangat besar, dan kanal yang bisa
melakukan penetrasi ke pasar tersebut adalah kanal distribusi
keagenan/agency, karena secara alamiah, agency memiliki uniimited
access to market,” ujar Eben kepada Kontan.co.id, Jumat (10/12).

Sedikit berbeda, Allianz Life justru mencatat pertumbuhan premi da
distribusi keagenan mencapai 15, % dari
pendapatan premi perusahaan yang jika medihat dari laporan keuangannya
mencapai Rp 13,83 triliun di kuartal I11-2021

% yoy. i berkontribusi

“Salah satu pendorong utama dari pertumbuhan kanal distribusi keagenan
adalah komitmen dari para business partner kami, dimana 64% merupakan
generasi milenial yang terus berkembang; ujar Karin Zulkarmaen Chief
Marketing Officer Allianz Life Indonesia.

Baca Juga k tuk m !

Director & Chief Agency Officer Sequis Franky Nayoan turut menjelaskan
bahwa kontribusi kanal distribusi keagenan di Sequis masih menjadi kanal
yang dominan dari seluruh pendapatan premi perusahaan. Namun, ia tidak
menyebutkan berapa kontribusi pastinya.

Hanya saja, la bilang bahwa saat ini juga sudah mulai adanya pertumbuhan
pendapatan premi dari kanal distribusi online seifing dengan perubahan
gaya hidup masyarakat di era pandemi yang mulai nyaman membeli
asuransi secara online.

selanjutnya:
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Kesadaran Perlindungan Asuransi

Jiwa saat Pandemi Mening

un ini. Tren industei yang makin

asi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) memberikan optin

Pertanda terjadinya rebound kinerja industsi di kuartal i tahun ini terlihat dari tumbuh pos pendapatan di

ai lini usaha ind dibukukan industri men

i jiwa. Total pendapatan yans

38,7% (YoY) dibandingkan periode sama tahun falu.

stri apai Rp 171,36 triliun

an pertumbuhan sebes

Dalam Laporan Kiny dustri Asuransi Jiwa dari 58 perusaha

b

) tersebut, sudah melampaui kinerjs pada 2019 saat p:

yang dinaungi AAJ, te ekanan

penurunan pendapatan ndemi mulai mereda, Bahk:

Kinerjo pendapatan ks rilis AAJI Raby

\demi belum terjad

ko

Ketua Dewan Pengurus AAJI, Budi Tampubolon menjelaskan b ensi kinerja pendapatan indust

oleh kondisi perbaikan ekonomi nasional

meningkatnya kesadaran masyarakat soal perencanaan

iangan, baik untuk memperoleh perlindungan asuransi jiwa maupun perencanaan investas

n masyarakat untuk berasuransi pada masa pandemi yang meningkat drastis menjadi salah

nting naiknya pendapatan industri asuransi jiwa di kuartal lil 2021, Kami bersyukur atas pertum

sen yang dicapai ini. Makin menurunnys angks penuls

id-19, berangsur sktiftya

a,” jelas Budi

kesadaran masyaraka a menjadi

n asuran

tas perlindu endorong

otal pendapatan premi sebesar R 149,36

suransi jiwa

skan bahwa kinerja po
iasing-masing premi terseby

Dengan Investasi

patan premi. Selams ki Jnit Link bernilai totol Rp

4 triliun atau naik 15,7%.

rkait dengan keunggul t yang dimilikinya.

vestasi produk Unit Link menjadi benefit yang unik dan d

i

memberikan kesempatan kepada nasabah untuk memperoleh keutamaan berupa proteksi dan juga manfaat

tambahan untuk investasi.

{ withdrawal

enjadi indikasi ku
uk tidak buru-bor

ri meningkatnya

kesadaran tentang akat memilih u

ntingnya tup polisnye

Pengalaman kita saat pandemi memuncak beberapa waktu laly, telah membuat kita makin yakin tentang

pentingnya asuransi jiwa dalam melindungi diri dan keluarga tercinta,” tandas Budi,

1 dunia selama kuartal lll 2021 mencapai Rp 14,58 tr
niadi Rp 4,81 triliun. AAJI

n atau

menilai besarny

menghadapi mas.

Pembayarsn klaim yang muncul akibat penul.

Covid-19 maupur ah

komitme g2 September tahun in

wh kami kepada publik. Hin

membayarkan

Rp 7,36 triliun, Tentunya ahaan

a komitmen industri dalam melindungi masy

Meskipun Klaim kesehatan dan kematian ikan, namun secara total klaim yang dikeluarkan

oleh industri asu

\si jiwa justru mengalami penurunan tipis. Total klaim dan manfaat yang dibayarkan industr

asuransi jiwa mencapai Rp 107, oY)

un di kuartal Il 2021. Angka tersebut turun tipis 1,9 pe

Peran Industri Asuransi Jiwa Pada Stabilitas Ekonomi dan Pembangunan Indonesia

(Rp 47

ing dengan membaiknya kinerja

Secara spesifik, industri asuransi jiwa telah menempatkan dana invest:

57 tri

n saham maupun reksadana

dengan nilai total R

au meningkat 9,9% (YoY). Selain itu, 30,5% dan

investasi lainnya

(YoY) dengan nilai t

ditempatkan pada instrumen SBN yang tercatat meningkat 1 o

Rp 98,02 triliun.

industri asuransi jiwa b

a di zona positif, Dengan peran aktif i yang didukung

n masyarakat ates perlindungan asuransi jiwa, kami meyakini momen stabil

n tingkatkan bersama di tahun depan. Komitmen penuh semua pihak, kami yakini akan

emik ke perekonomian Indonesia,” tutup Budi



Judul

Pemasaran Unit-Link Disorot, AAJI Siap Perbaiki Tata Kelola

Nama Media Solo Post

Newstrend Pertumbuhan Asuransi Jiwa
Halaman/URL 5

Tanggal Berita 10/12/2021

Sentimen

Positf




Judul

Kelas BPJS Kesehatan Akan Dihapus, Bagaimana Jika Mau Layanan
Lebih?

Nama Media

Swa.co.id

Newstrend

BPJS Kesehatan

Halaman/URL

https://swa.co.id/swa/trends/kelas-bpjs-kesehatan-akan-
dihapus-bagaimana-jika-mau-layanan-lebih

Tanggal Berita

10/12/2021

Sentimen

Positf

Kelas BPJS Kesehatan Akan Dihapus, Bagaimana
Jika Mau Layanan Lebih?

by Tempo.co - December 10, 2021

BPRJS Keschatan

Badan Penyelenggara Jaminan Sosial

elas rawat inap BPJS Kesehatan akan dihapus mulai tahun depan dan
diganti dengan kelas standar, sesuai perintah Pasal 23 ayat 4 UU Sistem
Jaminan Sosial Nasional. Perubahan ini akan membuat peserta atau
pasien pengguna BPJS Kesehatan harus mengeluarkan uang tambahan
jika ingin mendapatkan kelas yang lebih tinggi.

Beleid tersebut menyebutkan peserta yang menginginkan kelas yang lebih tinggi dari
pada haknya (kelas standar) dapat meningkatkan haknya dengan mengikuti asuransi
kesehatan tambahan. Alternatif lain, peserta membayar sendiri selisih antara biaya
yang dijamin oleh BPJS dan biaya yang harus dibayar akibat peningkatan kelas
perawatan.

"Sehingga yang diatur adalah selisih biaya," kata anggota Dewan Jaminan Sosial
Nasional atau DJSN Muttagien saat dihubungi, Rabu, 9 Desember 2021.

Rencana ini disampaikan DJSN sejak 2020 dan harus berlaku paling lambat sebelum 31
Desember 2021. Sesuai UU Sistem Jaminan Sosial Nasional, peserta BPJS hanya akan
menerima layanan kelas rawat inap standar dan Kebutuhan Dasar Kesehatan atau KDK
saja.

Muttagien belum merinci mekanisme gabungan layanan antara BPJS dan asuransi
tambahan ini, termasuk perusahaan asuransi mana saja yang bakal terlibat. la
menyebut tim kelas rawat inap jaminan kesehatan nasional di dewan sudah melakukan
konsultasi publik dengan beberapa pihak terkait untuk menampung masukan.

Salah satu yang diajak duduk bicara yaitu perusahaan asuransi komersil di asosiasi
asuransi jiwa, karena jadi salah satu pihak dalam desain ekosistem jaminan kesehatan
nasional. "Masukan yang disampaikan stakeholder sangat berarti untuk perbaikan yang
diperlukan dalam desain,"” ujarnya.

Adapun Ketua Dewan Pengurus Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJl) Budi
Tampubolon menilai pemerintah membuka opsi mekanisme koordinasi manfaat bagi
perusahaan-perusahaan asuransi swasta lewat rencana ini. Koordinasi ini yaitu untuk
menutup kekurangan layanan fasilitas kesehatan yang tidak dipenuhi oleh BPJS
Kesehatan.

Budi menjelaskan, penghapusan aturan kelas rawat inap peserta BPJS Kesehatan itu
juga akan menciptakan kebutuhan layanan bagi masyarakat yang ingin naik kelas. Hal
tersebut yang diperkirakan bakal jadi ceruk khusus yang akan digarap perusahaan
asuransi swasta.

"Ini sesuatu yang sedang dicermati industri asuransi jiwa dan asuransi umum,” ujar
Budi, Rabu, 8 Desember 2021, dikutip dari Bisnis.

Menurut dia, rencana ini akan menciptakan kebutuhan masyarakat antara lain kalau
mereka mau naik kelas. Dalam beberapa kesempatan, kata Budi, industri asuransi
telah membahas hal itu dengan BPJS Kesehatan dan DJSN.

Tapi belum diketahui persis bagaimana aturan kelas standar tersebut akan
diimplementasikan nantinya. Budi yakin tiap perusahaan kini tengah menyiapkan
strategi masing-masing untuk mengantisipasi kebijakan terbaru itu.

"Ini kami cermati sungguh-sungguh karena kami percaya ini akan menciptakan
kebutuhan bagi sebagian masyarakat ketika nantinya BPJS menerapkan kelas standar,"
ucapnya.

Sumber: Tempo.co
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Sedia Payung sebelum Hujan

SBIRING tingginva ristko
kesehatan dan keselamatan
Jrwa dimasa Covid- 19, tingkat
kesadaran masyarakat melin-
dungi diri dengan asuransi
nyatanya meningkat. Laporan
kinerfa asuransi jlwa di Indo-
nesia, AAJT mencatat total
pendapatan indwstriBp171,36
trillun atau tumbuk 38,7 persen
perkuartal T 2021 (yoy)

Kondisi ini pun cukupwajag
sebagal upaya nasabah memk
tigasl natknya msiko finanskal
Womenpreneur & Content
Creator, Stephanie Hertanto
punya pengalaman dimana
proteks iu sangat penting, “Asa-
ransi benar-benar membanty
keluarga kami. Jadi ada cerita
tante aku, keluarganya ada saja
penyakit. Walan mereka betke-
cukepan, taph jika keleardana
besardalam waktu sesaat untek
berobat berat juga. Singkat ce-
rits, anaknya sakit lupus dan
sudah pakai seuransi. Batas
asuransinya Bp5 miliarsetahun
dan ftw sudab habis” tutumya
dalam Youtebe Live

P90, v e vy

PERSONAL ACCIDENT : IFG Life menawarkan produk IFG Porsonal Accident untuk proteksi |iwe.

“Setahun kemudian tante
aku sakit payudara, lanjut 3
tahun kanker itu muncul lagi.
Tanpa proteksi ini bisa buat
keuangan Jadi bermasalah.
Makanya aku send irl sejak pu-
nya anak, income dialokasikan
sedemikian rupa kalau terjadi
apa-apa aku sudah stap. Ada
asuransi, dana pendidikan,
rekening khusus jalankan bis-
nis. Semuanya aman adi life
lebib balance” tutnrmya,

Anaknya sendiri masth be-

rumur 1,5 tahun sudah punya
asuranst. “Apalagl kemarin
dengarada teman anakinya ma
suk RS seminggu habis Rp100
juta, Jadi kalau nabungdiasu-
ransikitalebfh tenang” ujarnya.
Manfaat proteksi yang sama
juga dirasakan Supatmi (48),
warga Desa Rimba Java, Air
Kumbang, Kabupaten Banvua-
sin Sumsel. Sekitar Juli 2021,
dia kehilangan suaminya ka-
rena tertular Covid- 19, sehing-
g4 kini Supatmi tulang punggung

keluarga, menggantikan peker-
Jaansuaminya menyadap karet
agar bisa bertaban hidup dan
memenubi nafkabduas anakaya.
Tapt beruntungnya, saat ity
suaminya sudah beli produk
proteksi jiwa. Sehingga saat
berpulang, Supatmi sebagai
ahli warls diganjar nang per-
tanggungan kematian Rp42
jura.

Ekonom sekaliges Praktisi
Keuangan Sumsel, Yan Su-
listyo mengatakan pengelolsan

kevangan harus dibareng peag
elolaan risiko supaya tujuan
finansial tercapal. “Asuransi ku
tujuannya baik Supaya kita
kurangi risiko finansial, kita
lemparkan ke pibak ketga (asu-
ransi, red), baik fru asuransi
kesehatan, kecelakaan dird,
pendidikan,” temngnya,
Ibarat kata pepatah, “sedia
payangsebelum hujan’ maka
produk asuransi adalah pay
ungnya dan hejan adalah rl-
sikofinansial “Come tantangan
asuransi saat ini masalah ke
percayaan masyarakat, Tetapl
selama kita yakin asuransi ite
punyatrack record bagus dan
bisa dipercaya, kenapa tidak
jadi pasabahnya,” vjarnya.
Menurut Yan, namanya hidep
tidak bisa diprediksi kapan
sakil, kapan kena musibah,
Setiaporang harus punys plas
ning bagl masa depannya.
“Jika kita sudsh punya ren-
canakevangan sebelum pan-
demd, maka kita menjadi orang-
orang vang bertahan di masa
krigis,” tatup Yan, (fad)
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Nasabah Harus Memahami Secara Utuh Manfaat dari ~ *
Unit Link iy

‘e
Asosiasi
Asuransi Jiwa
Indonesia

(Indonesia Life Insurance Association)

Jakarta, o Deseember 2021 ~ Beberapa wakiu alu, sepumiah nasaboh

dibayarkas,

unit ik,

sesual dengan dana lmvestas! yang dipilih

Karena, kata dia, unit

‘yang lebéh besar dari prem yang dibayaskan.

“Tanga bermaksud bordirt di sisl salah satu pihak, Jika ditanya

bagus. Karena peocak I tak hanya memberkan manfaat

dalamnya,” kata Mada.

Puribal

it dart produk unis link yang diméik

maka
investasi

mvestasi yang diperobeh dart produk unit link saat NAB-Ta
meningar,

meaxgatami kesulitan untuk membayar prees.

sebingga nasabuh tetap mendapatkan peetindangan. fadi hasil
Ivestasi di unit link bisa digunakan uncuk mesmbayar premi di saat
nasabah mengalami kesulitan. Demi mencegah lapse atsu

00

untuk menfaga polts pasabal tecap aKIE,” terangya.

po Paal
e
diperoie untuk menutupi nsawance cost yasg dibutuhkan.

Jebeh darl unit ink adalah, pemahaman yang utuh. Nasabah harus
ad.

maka unit link
berbasts reksa 0 pasar ae adalab piliban yang tepot.
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WE Online, Jakarta - Belum lama ini terjadi protes dari beberapa nasabah yang
mengklaim telah dirugikan oleh produk unit link yang diterbitkan oleh perusahaan
asuransi. Pasalnya nilai tunai yang mereka peroleh dirasa tidak sesuai dengan
premi yang sudah dibayarkan.

Hal tersebut semakin menunjukkan pentingnya pemahaman nasabah sebelum
membeli produk unit link. Perlu dipahami bahwa produk unit link, merupakan
produk asuransi yang dikaitkan dengan investasi dan memberikan dua manfaat
sekaligus dalam satu polis, yaitu manfaat perlindungan serta investasi yang
memiliki risiko sesuai dengan dana investasi yang dipilih.

Hasil investasi atau nilai tunai berasal dari pengembangan dana di produk pasar
modal seperti di antaranya adalah saham (stock) dan obligasi (bond). Oleh karena
itu, nilai tunai pada produk unit link bergerak fluktuatif seiring dengan

perkembangan pasar modal.

Akan tetapi, data dari Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJl) menunjukkan bahwa

produk unit link tetap menjadi pilihan konsumen atau nasabah di Indonesia.

Hal ini terlihat dari perolehan premi produk unit link yang masih menunjukkan
kinerja positif sepanjang semester 1/2021. AAJl mencatat sampai dengan Juni
2021, pendapatan premi produk unit link mencapai Rp64,44 triliun atau tumbuh
17 persen dibandingkan periode yang sama tahun lalu. Kontribusi dari produk ini
juga mencapai 62 persen terhadap total pendapatan premi industri asuransi jiwa.

Menanggapi maraknya protes pemilik polis unit link, perencana keuangan Mada
Aryanugraha SE. RFA, CFP mengatakan, unit link merupakan produk asuransi yang
unik, karena merupakan produk perlindungan untuk nasabah yang dilengkapi
alokasi investasi yang memungkinkan nasabah bisa menikmati nilai tunai yang

lebih besar dari premi yang dibayarkan.

“Tanpa bermaksud berdiri di sisi salah satu pihak, jika ditanya apakah produk unit
link bagus buat masyarakat, saya akan bilang bagus. Karena produk ini tak hanya
memberikan manfaat perlindungan buat nasabah, tapi juga ada produk investasi
di dalamnya,” kata Mada.
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Jakarta, CNBC Indonesia - Anggota DPR Komisi Xl dari fraksi Golkar Puteri Komarudin
meminta agar OJK serius dalam menangani pengaduan nasabah asuransi unitlink dengan
memperbaiki mekanisme pengaduan. Puteri Komarudin mengatakan saat ini masih banyak
nasabah di berbagai daerah kesulitan untuk mengakses sistem informasi pengaduan OJK.

Simak informasi selengkapnya dalam program Squawk Box di CNBC Indonesia (Jumat,
10/12/2021) berikut ini.
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Presiden Direktur PT Aryan Indonesia (KidZania Jakarta) Kerry Riza
(kanan) dan Chief Marketing Officer PT Asuransi Allianz Life Indonesia Karin
Zulkarnaen (kedua kanan) beramah tamah dengan pengunjung saat peresmian
Gymnastic Center di KidZania Jakarta, Jumat (10/12). Allianz Life Indonesia
memperkenalkan Gymnastic Center, yakni salah satu fasilitas baru di KidZania
Jakarta yang mengajak anak-anak untuk mengenal gaya hidup sehat dan konsep
perlindungan sejak dini.
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Presiden Direktur PT Aryan Indonesia (KidZania Jakarta),Kerry Riza,Public Figure & Perwakilan Keluarga Muda
Indonesia Tya Ariestya, Chief Marketing Officer, Allianz Life Indonesia Karin Zulkarnaen usai meresmikan wahana
baru Allianz Gymnastic di KidZania Jakarta SCBD, Jakarta Selatan, Jumat (10/12/2021). Kegiatan terbaru dari wahana
Allianz Gymnastic Center untuk anak-anak dapat mengembangkan keterampilan motorik kasar, belajar keterampilan
emosional, memahami gaya hidup sehat, menjunjung nilai-nilai sportivitas, dan berkompetisi secara positif. Di sini
mereka bisa berolahraga aerobik, melatih keseimbangan dan koordinasi tubuh. (Warta Kota/Henry Lopulalan)
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Di Gymnastic Center itu, anak anak diperkenalkan sekaligus belajar mengenai pentingnya konsep
perlindungan sejak dini saat beraktivitas.

TEMUAN penelitian yang diterbitkan dalam Study Finds oleh University of
Leicester mengungkapkan bahwa pandemi covid-19 meningkatkan penggunaan
gadget atau gawai pada anak. Salah satu penyebabnya yaitu metode
pembelajaran dari rumah yang dilakukan oleh anak-anak.

Tak sedikit orangtua yang mengalami kesulitan membatasi waktu anak bermain
gadget. Hal ini bisa mendatangkan efek negatif, mulai dari meningkatkan risiko
kesehatan hingga memengaruhi kualitas tidur anak. Menjawab kekhawatiran
tersebut, Allianz hadir di KidZania Jakarta dengan suasana baru untuk mengajak
anak-anak aktif bergerak lewat establishment Gymnastic Center.

Chief Marketing Officer Allianz Life Indonesia, Karin Zulkarnaen, menuturkan
pihaknya ingin memberikan edukasi gaya hidup sehat dan nilai-nilai sportivitas
tersebut kepada anak-anak di Kidzania sejak dini dengan membuat
establishment baru dengan tema olahraga. "Kita harus mengajak anak-anak
untuk aktif bergerak secara fisik di dalam atau luar ruangan, berolahraga sambil
membangun semangat sportivitas.”

Di Gymnastic Center itu, anak anak diperkenalkan sekaligus belajar mengenai
pentingnya konsep perlindungan sejak dini saat beraktivitas. Misalnya, saat
berolahraga perlu pemanasan dan pendinginan untuk menghindari cedera otot,
menggunakan alat-alat perlindungan olahraga yang memadai sesuai dengan
jenis olahraganya, seperti panjat dinding yang harus menggunakan helm dan
pelindung kaki.

Presiden Direktur PT Aryan Indonesia (KidZania Jakarta), Kerry Riza, juga
menuturkan kehadiran Allianz di KidZania Jakarta dengan suasana berbeda di
era new normal akan memberikan semangat baru serta keceriaan bagi anak-
anak untuk beraktivitas di sini. "Dengan aktivitas olahraga di Gymnastic Center
anak-anak memiliki tempat untuk menyalurkan energinya dengan bergerak
secara fisik, menerapkan gaya hidup sehat, dengan cara yang seru dan
menyenangkan.” (RO/OL-14)
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JAKARTA - OVO, platform
pembayaran digital, rewards, dan
layanan keuangan terdepan di
Indonesia, melalui OVO | Proteksi
kembali mengembangkan layanan
perlindungan kesehatan dengan
harga yang terjangkau. Hal ini juga
sebagai bentuk edukasi pentingnya
proteksi penyakit menular dan
kecelakaan.

Untuk ity, OVO memperkenalkan
PRUTect Care Infectious Diseases
& PRUTect Care Accident, produk
asuransi jiwa kumpulan syariah
berbasis digital, yang disediakan
oleh Prudential Indonesia melalui
pialang asuransi berlisensi penuh,
PT Salvus Inti. Head of Corporate
Communications OVO Harumi
Supit mengatakan, memahami
kondisi masyarakat Indonesia, OVO
terus berupaya untuk berkontribusi
mendukung pemerintah khususnya
terhadap kemajuan literasi asuransi,
dengan memberikan kemudahan
pembayaran digital pada akses
perlindungan dengan cara yang
aman dan lebih terjangkau. OVO
ini merupakan salah satu layanan
pembayaran digital yang telah
terbukti aman dan banyak diminati
masyarakat.

“Dengan membayar kontribusi
mulai dari Rp10 ribu per enam bu-
lan untuk PRUTect Care Infectious
Diseases dan Rp 18 ribu per enam
bulan untuk PRUTect Care Accident
melalui OVO Cash, masyarakat bisa
lebih tenang, karena sudah terlind-
ungi dengan ancaman tak terduga
dari risiko penyakit menular dan
kecelakaan,” kata Harumi melalui
siaran pers, Jumat (10/12).

Menurut Harumi, penting ada
perlindungan maksimal atas risiko
kena penyakit menular. Berdasar-
kan data dari Kementerian Keseha-
tan (Kemenkes) pada 14 Juni 2021,
banyak kasus penyakit menular.
Misalnya untuk kasus Demam
Berdarah (DBD), total di Indonesia
mencapai 16.320 kasus dan terus
meningkat.

“Oleh sebab itu, kami ingin
masyarakat turut peduli akan
pentingnya perlindungan penyakit
menular dan kecelakaan. Kami
memberikan kemudahan, yang
didukung oleh infrastruktur digital
terintegrasi vang memungkinkan
semua proses dilakukan secara digi-
tal, mulai dari pengajuan (asuransi)
hingga proses pengajuan klaim
yang cepat vaitu 7 hari kerja,” ujar

Harumi.

Harumi menambahkan, proses
klaim dapat dilakukan dengan
mudah melalui Pulse by Prudential,
aplikasi kesehatan dan kebugaran
dari Prudential Indonesia yang
didukung Kecerdasan Buatan.
Seluruh pengguna OVO yang ingin
memiliki produk asuransi PRUTect
Care Infectious Diseases & PRU-
Tect Care Accident akan mendapat-
kan beberapa keuntungan.

Harumi menuturkan pula,
hadirnya produk PRUTect Care In-
fectious Diseases & PRUTect Care
Accident di OVO Proteksi menjadi
bagian komitmen OVO sebagai
akselerator transformasi digital,
kh ya layanan ke Hal
ini akan mempercepat terciptanya
masyarakat nontunai di Indonesia.

“Rangkaian produk asuransi
ini diharapkan mampu menjawab
kebutuhan masyarakat akan
pentingnya memiliki asuransi jiwa
dan kesehatan. Dengan semangat
#0VO]JalanTerus, OVO senantiasa
memberikan kemudahan berasur-
ansi dan merasakan ketenangan,
karena memiliki perlindungan atas
risiko yang tak terduga,” tandas
Harumi. (en)

investor Daily1ST
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TRIBUNNEWS.COM, JAKARTA - OVO memperkenalkan asuransi
untuk penyakit menular dan kecelakaan, PRUTect Care Infectious
Diseases dan PRUTect Care Accident.

Head of Corporate Communications OVO Harumi Supit
menerangkan, produk tersebut merupakan asuransi jiwa
kumpulan syariah berbasis digital yang disediakan oleh
Prudential Indonesia melalui pialang asuransi berlisensi penuh,
PT Salvus Inti.

Baca juga: Meriahkan Harbolnas, Begini Cara Ikutan Ovo
Shoptakuler Hebohmas 12.12

Harumi berujar, dengan membayar kontribusi mulai dari Rp
10.000 per enam bulan untuk PRUTect Care Infectious Diseases
dan Rp 18.000 per enam bulan untuk PRUTect Care Accident
melalui OVO Cash, masyarakat bisa lebih tenang karena sudah
terlindungi dengan ancaman tak terduga dari risiko penyakit
menular dan kecelakaan.

“Kami ingin masyarakat turut peduli akan pentingnya
perlindungan penyakit menular dan kecelakaan dengan
memberikan kemudahan, yang didukung oleh infrastruktur
digital terintegrasi yang memungkinkan semua proses dilakukan
secara digital,” ujar Harumi dalam keterangannya, Sabtu
(11/12/2021).

Baca juga: Kolaborasi OVO dan BRI Hadirkan Layanan Kartu
Kredit “OVO U Card”

Harumi mengatakan, mengacu pada studi perilaku masyarakat
terhadap perlindungan asuransi yang dilakukan OVO tahun 2020,
minat beli terhadap asuransi masih sangat rendah.

"Sebanyak 44 persen responden belum memahami kebutuhan
asuransi dan beranggapan produk asuransi tidak terjangkau,”
tutur Harumi.

Baca juga: AAJI Nilai Perlu Peran Aktif Semua Pihak untuk
T Literasi Produk A i

Harumi menerangkan, dengan hadirnya PRUTect Care Infectious
Diseases dan PRUTect Care Accident di OVO Proteksi, inovasi
tersebut menjadi bagian komitmen OVO sebagai akselerator
transformasi digital.

"Khususnya layanan keuangan, sehingga mempercepat
terciptanya masyarakat non-tunai di Indonesia," ucap Harumi.
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Dukung Perusahaan yang Memberdayakan Perempuan, HerStory Beri
Apresiasi Lewat Indonesia Best Women Empowerment Awards 2021:
Intip Pemenangnya Nih!

Gerbangbanten.co.id
Penghargaan Pelaku Industri Asuransi

https://gerbangbanten.co.id/dukung-perusahaan-yang-
memberdayakan-perempuan-herstory-beri-apresiasi-lewat-
indonesia-best-women-empowerment-awards-2021-intip-
pemenangnya-nih/

10/12/2021
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EKONOMI DAN BISNIS

Kami Memanfaatkan Momentum Kesadaran
Masyarakat

Presiden Direktur PT AXA Mandiri Financial Services, Handojo Gunawan, mengatakan kebutuhan nasabah asuransi selalu berkembang. Perusahaan menjalankan
transformasi digital untuk menjaga loyalitas nasabah.

EDISI, 13 DESEMBER 2021

Presiden Direktur AXA Mandiri Handojo Gunawan. Dok AXA Mandiri

- Pandemi Covid-19 menciptakan kesad kat terhadap proteksi diri.
- AXA Mandiri memanfaatkan data dan analisis.
-Banc jadi penyumbang pendapatan premi terbesar bagi AXA Mandiri.

Kebutuhan nasabah asuransi yang selalu berkembang, kompetisi, serta

BERITA TERKAIT
kedatangan pandemi Covid-19 mendorong PT AXA Mandiri Financial Services

berubah. Perusahaan patungan antara PT Bank Mandiri (Persero) Tbk dan Langkah Awal Urun Dana Pandemi
National Mutual International Pty Limited (AXA Group) itu menjalankan Rawan Pangan Akibat Pandemi

transformasi digital untuk menjaga loyalitas nasabah.
Perlindunaan baai Rumah Tanaaa Rentan
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Menanti Aturan Unitlink

JAKARTA. Unitlink dan produk asuransi yang dikaitkan
dengan investasi (Paydi) masih menjadi produk yang
mengundang aduan masyarakat. Oleh karenanya, peng-
aturan terkait regulasi produk ini dirasa kian diperlukan.

Sebelumnya, Direktur Pengawasan Asuransi Otoritas
Jasa Keuangan (OJK), Supriyono pernah mengatakan, re-
gulasi baru unitlink dalam bentuk surat edaran OJK diren-
canakan terbit pada Oktober 2021. Namun, sampai saat ini
tanda-tanda surat edaran tersebut belum terlihat.

Juru bicara OJK, Sekar Putih Djarot menjelaskan, upaya
melanjutkan regulasi agar permasalahan pemasaran dapat
berkurang. “Khususnya ketidak pahaman nasabah atas
Paydi dapat iminimalisir dan perusahaan asuransi dapat
meningkatkan tata kelola dan manajemen risiko dengan
lebih baik,” ujar Sekar kepada KONTAN, Minggu (12/12).

Regulasi yang sedang diolah saat ini meliputi spesifikasi
produk, persyaratan perusahaan agar dapat menjual Paydi,
praktik pemasaran, dan pengelolaan investasi.

Adrianus Octaviano
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DPR Kritik Anggaran Rencana Kerja OJK 2022, Ubah
atau Tolak?

Anggota Komisi X

'i Bisnis com

Angpota Ko menu pecury KPX Jakarta, Satass (158) - ANTARAM Aqury

Bisnis.com, JAKARTA - Anggota Komisi X| DPR Ri Masinton Pasaribu melayangkan kritik
terkiat postur rencana kerja anggaran Otoritas Jasa Keuangan (OJK) tahun 2022

Menurutnya, rencana kerja OJK 2022 fidak mencerminkan tugas pokok dan fungsinya sesuai
mandat UU No.21 Tahun 2011 tentang OJK Berdasarkan pasal 4 tentang tujuan
pembentukan OJK, lembaga ini dibentuk dengan tujuan keseluruhan kegiatan di dalam sektor
jasa keuangan terselenggara secara teratur, adil, transparan, dan akuntabel

Namun, penyusunan Rencana kerja anggaran OJK tahun 2022 justru mengabaikan tujuan,
fungsi, tugas dan kewenangan karena anggaran lebih banyak untuk pembangunan gedung,
katanya, Sabtu (11/12/2021)

Baca Juga : Ketua OJK: Kebijakan Industri Keuangan Hasilkan 2.319 Startup di
Indonesia

Selain itu, tambah Masinton, mampu mewujudkan sistem keuangan yang tumbuh secara
berkelanjutan dan stabil. Lalu melindungi kepentingan Konsumen dan masyarakat

Masinton menjelaskan bahwa hal itu tercermin dalam penyusunan postur anggaran OJK tahun
2022 dengan total Rpé 3 triliun yang dibagi dalam 4 kegiatan. Sebagai nincian, kegiatan
operasional Rp498 miliar, kegiatan administratif RpS.2 trliun, kegiatan pengadaan aset Rp538
miliar, dan Kegiatan pendukung lainnya Rp80 milyar

Padahal dalam UU, kegiatan kegiatan 99
fungsi, tugas dan wewenang OJK, antara lain pengaturan, pengawasan, penegakan hukum
edukasi dan perlindungan konsumen

kegiatan meliputi kegiatan pendidikan dan
pelatihan, pengembangan organisasi dan sumber daya manusia

Anggaran yang jomplang ini, papar Masinton, berimplikasi pada lemahnya tugas dan fungsi
OJK melakukan pengawasan, penegakan hukum, edukasi dan perlindungan konsumen atau
masyarakat

‘Saya mencatat bahwa anggaran besar OJK sejumiah RpS,8 trilun yang dikelola oleh Ketua
dan Wakil Ketua OJK lebih memprioritaskan pembangunan gedung OJK ketimbang
memprioritaskan tugas, fungsi dan kewenangan OJK melindungi dan membela masyarakat
sesuai mandat UU No.21 tahun 2011 tentang OJK * jelasnya

Dengan lemahnya tugas dan fungsi OJK, Komisi X1 DPR sebagai mitra kerja OJK dan
keuangan terjadi ledakan besar keresahan
masyarakat Indonesia

Misalnya tentang maraknya produk-produk jasa keuangan baik resmi maupun ilegal yang
9 dan Padahal, produk tersebut tidak layak
dipasarkan dan luput dari pengawasan OJK

Ini sudah terjadi seperti kasus perasuransian, unit link, investasi bodong, pinjaman online
legal, dan llegal. Ada kasus gagal bayar Jiwasraya, Asabri, AXA, AIA, Prudential, Wana Artha,
Kresna life, Bumiputera, hingga Bumi Asih Jaya

Jika postur penganggaran OJK untuk tahun 2022 tidak diperbaiki, sebagai bentuk
pertanggung jawaban politik kepada rakyat Komisi XI DPR menolak
pengesahan anggaran OJK tahun 2022,” tegas Masinton
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